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Online-Priifungsvorbereitungslehrgang

Gepriifter Fachwirt fiir Vertrieb im
Einzelhandel und Gepriifte Fachwirtin
flir Vertrieb im Einzelhandel

Beruflich durchstarten
mit einem Abschluss der Hoheren Berufsbildung
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Darum geht'‘s u

Der Einzelhandel befindet sich im Wandel: E-Commerce,
globale Warenbeschaffung, die Vernetzung von
stationdrem und online Handel ... Fachwirte fiir Vertrieb
im Einzelhandel sorgen flr das richtige Angebot zur
richtigen Zeit fir die richtige Zielgruppe. Sie entwickeln
Marketingkonzepte, kimmern sich um Kundenanliegen,
die Uber Alltagliches hinaus gehen, verantworten die
Personaleinsatzplanung und vieles mehr, kurz: Sie
managen hinter den Kulissen die entscheidenden
Stellschrauben fiir den Erfolg.

.. 10
Fur wen? i

Fur alle Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, die Uber Be-
rufspraxis im Bereich des Einzelhandels verfligen und
einen beruflichen Aufstieg anstreben.

Bitte beachten Sie: Dieser Lehrgang findet zu 100 Pro-
zent online statt und erfordert dementsprechend ein
hohes Mal an Onlineaffinitat, Selbstorganisations- und
Selbstlernkompetenz.

Die erfolgreich absolvierte Prifung stellt eine praxisna-
he Alternative zu einem Studium dar, da der Abschluss
nach dem ,Deutschen Qualifizierungsrahmen® auf Stufe
6 und damit gleichrangig mit einem Bachelor-Abschluss
eingeordnetist.

Bitte melden Sie sich lber Ihre IHK bzw. Gber lhr IHK-
Bildungszentrum an: www.ihk.de/#ihk-finder

Technik 'a

Sie bendtigen:

« PCoder Laptop mit aktuellem Betriebssystem, je-
weils mit Soundkarte/Soundausgabe und Anschluss
flr ein Headset

« Kopfhorer mit Mikrofon (Headset), Webcam

« Internetzugang mit mind. 0,6 Mbps Downstream und
mind. 1 Mbps im Upstream (im Router oder unter
Einstellungen/Netzwerkgeschwindigkeit abrufbar)

+ Aktuelle Version eines HTML5-Browsers (z. B. Chrome,
Firefox)

Sie gelangen per Link in den virtuellen Klassenraum.
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Kurz und knapp

i

Lehrgangsdauer und Lehrgangszeiten
» 15 Monate
13. Februar 2025 bis 19. Mai 2026
Teil 1:  Di.u. Do.: 17:30 bis 20:00 Uhr
+ca. einmal pro Monat Sa.: 9:00 bis 14:00 Uhr
+ca. 3 bis 5 Std. pro Woche Selbstlernaufwand
Ferienzeiten: Ostern (2 Wochen), Sommer (3 Wochen), Winter (2 Wochen)

Teil 2: Intensivwoche zur Vorbereitung auf die schriftliche Prifung:
23. M&rz 2026 bis 27. Marz 2026
Mo. bis Fr.: 9:00 bis 14:00 Uhr

Teil 3: Vorbereitung auf die mindliche Prifung und
Prifungssimulation/-Training
21. April 2026 bis 19. Mai 2026
5 Termine, jeweils Di., 17:30 bis 20:00 Uhr

Online-Lehrgang

» mit dem kostenfreien Programm Zoom

» Der Zugangslink flr jeden Lehrgangstermin wird hnen per E-Mail zugesendet
und steht auf der Online-Lernplattform bereit.

Kosten

» 4.200 Euro inkl. Zugang zur Lernplattform

» zzgl. Priifungsgebiihren threr IHK und Kosten flr Fachliteratur wie z. B.
Gesetzestexte

Priifungstermine
» bundeseinheitlicher Termin fir die schriftliche Priifung
8.und 9. April 2026
» miindliche Priifung ca. 2 bis 3 Monate nach der schriftlichen Priifung

IHK = Die Weiterbildung
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Lehrgangskonzept @ Inhalte und Umfang (Skizze) 0

» DerLehrgang verbindet drei fiir den Lernerfolg we- Der Lehrgang bereitet auf das Bestehen der bundeseinheitlichen Fortbildungs-

sentliche Prinzipien: prifung fir den Abschluss ,Geprifter Fachwirt fir Vertrieb im Einzelhandel und
Geprifte Fachwirtin fir Vertrieb im Einzelhandel* vor und deckt hierfir alle

++ Blended Learning: ca. 2/3 der Lehrgangs- Themenfelder der Priifung ab:

stunden als moderierte Live-Online-Unterrichts-

einheiten, 1/3 als von den Dozierenden durch P Lern-und Arbeitsmethodik

Ubungsaufgaben, Textbandarbeiten, Arbeitsauf- » Kundenorientierung

trage etc. gesteuerte Selbstlernphasen, fiir die Sie P Personalmanagement

ca. 3 bis 5 Stunden pro Woche einplanen sollten. » Fihrung und Kommunikation
P Marketing im Einzelhandel

++ Flipped Classroom: Sie erarbeiten sich in den P Vertriebssteuerung

Selbstlernphasen zeit- und ortsungebunden Lehr-

gangsinhalte (s.0.). Der Live-Online-Unterricht dient Zusatzlich: Intensivwoche zur Vorbereitung auf die schriftliche Prifung und

dann der Verstandnissicherung, dem Anwendungs- Intensivtraining zur Vorbereitung auf die mindliche Prifung.

transfer sowie der Interaktion in der Gruppe.

++ Interaktion und Eigenleistung: Ohne Eigen- Was bedeutet ,,Priifung“?

leistung kein Lehrgangserfolg, doch in der Gruppe

funktioniert es leichter! Die Prifung wird von den IHKs in hoheitlicher Verantwortung durchgefiihrt
(bitte beachten Sie die Informationen zu den Zulassungsvoraussetzungen auf
» Eskommen nurerfahrene Dozentinnen und Do- der nachsten Seite). Sie besteht aus zwei Teilen, einem schriftlichen und einem
zenten zum Einsatz, die die Moglichkeiten eines ab- mindlichen Teil.
wechslungsreichen und aktivierenden Online-Lehr-
gangs beherrschen (kein monologischer Unterricht). Im schriftlichen Teil bearbeiten Sie anhand einer Situationsbeschreibung situ-
» Eswerden flr die Live-Online-Einheiten das kosten- ationsbezogene Fragestellungen aus dem betrieblichen Alltag eines Fachwirts
freie Programm ,Zoom*“ und fiir die Selbstlernpha- bzw. einer Fachwirtin fUr Vertrieb im Einzelhandel.
sen eine Online-Lernplattform (Moodle) verwendet.
» Uber die Lernplattform erhalten Sie unter anderem Im mindlichen Teil der Priifung, ca. 2 bis 3 Monate nach der schriftlichen Prifung,
den Zugangslink zu jedem Live-Online-Termin, prasentieren Sie ein Thema und flihren mit der Prifungskommission ein Fach-
malgeschneiderte Ubungsaufgaben und vertiefen- gesprach.

de Materialien zum Download, aktuelle News zum

Lehrgang usw. Die Plattform ermoglicht zudem den

Upload und die Bewertung Ihrer erstellten Losungen Zusatzqualifikation ,,Ausbilderschein“ 0

und Gruppenarbeiten, Chatfunktionen u.v.m.
Fachwirte und Fachwirtinnen fiir Vertrieb im Einzelhandel sind von der schriftli-
chen Prifung der Ausbilder-Eignungs-Priifung befreit und direkt zur miindlichen
Prifung zugelassen. Das bedeutet, dass Sie unmittelbar nach hrem Abschluss
auch gleich den sogenannten Ausbilderschein nach AEVO anschliellen konnen.

lhre IHK berét Sie liber IThre Moglichkeiten.
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Entsprechend der Auflagen der geltenden Daten-

schutzbestimmungen speichert und verarbeitet die
IHK bzw. das IHK-Bildungszentrum die zur Anmeldung
erforderlichen personenbezogenen Daten und gibt
diese ausschlieBlich zur ordnungsgeméfen Durch-
fihrung der Online-Weiterbildung an Dienstleister der
IHK-Organisation weiter.
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Voraussetzungen fiir die Zulassung zur Priifung

Die Voraussetzungen fir die Zulassung fiir die IHK-Fortbildungsprifung
werden in § 2 der Verordnung tber die Prifung zum anerkannten Fortbildungs-
abschluss ,Geprifter Fachwirt fir Vertrieb im Einzelhandel und Gepriifte Fach-
wirtin fUr Vertrieb im Einzelhandel” geregelt.

Die Zulassung erfordert einschldgige Berufspraxis im Bereich des Einzelhandels.
Die Dauer der erforderlichen Berufspraxis ist von der Art des Ausbildungsab-
schlusses abhéngig:

P> Bei einem Abschluss in einem anerkannten dreijdhrigen kaufmannischen
Ausbildungsberufim Einzelhandel: mindestens einjahrige Berufspraxis.

P Beieinem Abschluss zum Verkaufer/zur Verkduferin oder bei einem Ab-
schluss in einem dreijahrigen kaufmannisch-verwaltenden Ausbildungsberuf:
mindestens zweijahrige Berufspraxis.

P> Liegt kein anerkannter Berufsabschluss vor: mindestens fiinfjahrige Berufs-
praxis, wobei die Berufspraxis wesentliche Bezlige zu den Aufgaben eines
Fachwirts bzw. einer Fachwirtin flr Vertrieb im Einzelhandel haben muss.

Der Nachweis Uber die erforderliche Berufspraxis muss zum Beginn der Prifung
vorliegen. Es gibt abweichende Zulassungsregelungen, wenn das Vorliegen von
Kenntnissen und Kompetenzen nachvollziehbarist und durch Zeugnisse oder auf
anderen Wegen dargestellt werden kann. In jedem Fall trifft die IHK als zustandige
Stelle die Entscheidung Uber die Zulassung zur Priifung.

lhre IHK berat Sie gerne personlich zu allen Fragen rund um die Priifungs-
zulassung. Nehmen Sie einfach Kontakt auf.
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